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HYBRID	  

10:30 – 12:00 UHR   MODERATION DURCH IFAMD@CNX 
INTERVIEW und DISKUSSION 
 
•  Anwendung kooperativer Spieltheorie mit exklusiven Vertrauenspartnern 
•  Transparenz des Bonussystems und Einflussnahme durch die Bieter 
 

10:00 – 10:30 UHR   Dr. Gregor Berz, IFAMD 
Begrüßung und Vorstellungsrunde 

12:00 – 13:00 UHR   MITTAGSPAUSE – LUNCH  

14:45 – 15:00 UHR   Dr. Gregor Berz, IFAMD 
SCHLUSSWORT 

Diskutieren Sie in einer Online-Podiumsdiskussion 
mit Experten und erfahrenen Anwendern der 
Spieltheorie Herausforderungen und Lösungen im 
industriellen Einkauf 
 
 
 
AGENDA 

13:00 – 14:45 UHR   MODERATION DURCH IFAMD@CNX 
INTERVIEW und DISKUSSION 
 
•  Die differenzierte Abwägung zwischen Bündeln und Rosinenpicken 
•  Ausgewogenheit des Wettbewerbsdrucks bei Vertragskonditionierung unter 

Unsicherheiten 
•  Verhaltensökonomische Aspekte bei der Wahl des Auktions- bzw. 

Verhandlungsdesigns  
  

MODERATION 
Milena	  Saramandic	  
IFAMD@CNX Team 

MODERATION 
Lara	  Schiborr	  
IFAMD@CNX Team 



Testimonials 
 
Dr.	  Ferdinand	  Kiermaier,	  BASF	  SE:	  
„Auf	  dem	  IFAMD/AllocaBon	  Expertenforum	  wird	  bemerkenswert	  offen	  und	  authenBsch	  über	  
erfolgskri-sche	  Details	  der	  Anwendung	  von	  Spieltheorie	  im	  Einkauf	  diskuBert.	  Die	  
systemaBsche	  Analyse	  einzelner	  Mechanismen	  in	  Verbindung	  mit	  dem	  Austausch	  im	  
unternehmensübergreifenden	  Expertenkreis	  liefert	  uns	  regelmäßig	  wertvolle	  Erkenntnisse."	  	  
	  	  
Thorsten	  Velten,	  Deutsche	  Bahn	  AG:	  
„Das	  Expertenforum	  Spieltheorie	  ist	  das	  wich-gste	  branchenübergreifende	  Treffen	  für	  
Spieltheorie	  im	  Einkauf	  im	  deutschsprachigen	  Raum.	  Es	  bietet	  die	  einmalige	  Gelegenheit,	  
Kontakte	  zu	  führenden	  Experten	  zu	  knüpfen,	  bestehende	  Netzwerke	  zu	  stärken	  und	  in	  den	  
Austausch	  zu	  neuen	  Konzepten	  und	  Innova-onen	  zu	  gehen."	  	  
	  	  
Torsten	  Theede	  und	  Björn	  Kressin,	  Drägerwerk	  AG	  &	  Co.	  KGaA:	  
„Innerhalb	  unseres	  Unternehmens	  sind	  wir	  Vorreiter	  im	  Bereich	  von	  Spieltheorie.	  Die	  
Diskussion	  mit	  erfahrenden	  Anwendern	  im	  Expertenforum	  hat	  uns	  sehr	  wertvolle	  
Erkenntnisse	  geliefert	  und	  stellt	  einen	  enormen	  Mehrwert	  für	  die	  Vorbereitung	  und	  sichere	  
Anwendung	  einer	  spieltheoreBschen	  Vergabe	  dar.	  Wir	  können	  das	  Expertenforum	  sowohl	  für	  
Unternehmen,	  die	  bereits	  Spieltheorie	  implemenBert	  haben	  als	  auch	  für	  Unternehmen,	  die	  
Spieltheorie	  implemenBeren	  möchten,	  uneingeschränkt	  weiterempfehlen.“	  
	  	  
Torsten	  Langwost,	  Landqart	  AG	  (Schweizerische	  Na-onalbank):	  
„Der	  Austausch	  in	  dieser	  Gruppe	  war	  sehr	  praxisorien-ert.	  Wir	  sind	  mit	  vielen	  Ideen	  
abgereist,	  die	  wir	  spieltheoreBsch	  einmal	  umsetzen	  möchten.	  Das	  bedeutet	  noch	  etwas	  
Vorbereitung	  und	  Arbeit,	  sollte	  sich	  vom	  Ergebnis	  her	  aber	  sehr	  lohnen.	  Wir	  sind	  bald	  wieder	  
mit	  dabei.“	  
	  	  
KersBn	  Arns-‐Pohl,	  thyssenkrupp	  Materials	  Services	  GmbH:	  
„Das	  IFAMD	  Expertenforum	  Spieltheorie	  im	  Einkauf	  liefert	  immer	  wieder	  wertvolle	  Einblicke,	  
wie	  Spieltheorie	  in	  anderen	  EinkauforganisaBonen	  erfolgreich	  angewandt	  wird.	  Die	  
regelmäßige	  Teilnahme	  bereichert	  seit	  Jahren	  unser	  in	  der	  Praxis	  anwendbares	  
Erfahrungswissen."	  
	  	  
Stefan	  Höfferer,	  Hil-	  AkBengesellschad:	  
„Das	  Expertenforum	  Spieltheorie	  und	  die	  damit	  einhergehende	  ModeraBon	  von	  Dr.	  Gregor	  
Berz	  ist	  der	  Branchenführer	  für	  spieltheoreBsch-‐moBvierte	  Vergabedesigns.	  NamhaTe	  
Vertreter	  aus	  dem	  deutschsprachigen	  Raum	  treffen	  sich	  für	  einen	  offenen	  und	  reflek-erten	  
Diskurs	  mit	  dem	  gemeinsamen	  Ziel	  des	  Wissenstransfers.	  Spieltheorie	  wird	  in	  Schrif	  1	  von	  
vielen	  Stakeholdern	  als	  komplex-‐mathemaBsche	  Materie	  verstanden	  oder	  auf	  AukBonen	  
reduziert	  -‐	  die	  Methodik	  von	  Herrn	  Dr.	  Berz	  unterstützt	  uns,	  den	  spieltheoreBsch-‐moBvierten	  
Handlungsspielraum	  von	  bilateralen	  Vergabedesigns	  bis	  hin	  zur	  klassischen	  AukBon	  bei	  
vollem	  Wefbewerb	  für	  jedes	  Projekt	  individuell	  zu	  gestalten.	  Die	  Erfolge	  sprechen	  für	  sich,	  
denn	  Spieltheorie	  wird	  nun	  nicht	  mehr	  ausschließlich	  als	  Instrument	  für	  den	  strategischen	  
Einkauf	  gesehen	  sondern	  als	  schlagkrädiges	  Instrument	  für	  strategisches	  Management.“	  
	  	  



LOCATION: 
 
CNX Consulting Partners GmbH 
Georg-Muche-Straße 5 
80807 München 
www.cnx-consulting.de 

ANMELDUNG: 
 
Per Mail bei gregor.berz@ifamd.de 
Der Link zur Onlineeinwahl wird kurzfristig verschickt 

www.google.de/maps	  


